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ВВЕДЕНИЕ

Целью освоения дисциплины «Правовое регулирование международных коммерческих контрактов» является формирование комплекса знаний, умений и навыков, необходимых для осуществления профессиональной деятельности, связанной с составлением, оценкой междуна​родных коммерческих контрактов, а также разрешением споров, вытекающих из них. 
Задачи дисциплины:
- сформировать способность совершать юридические действия и юридически правильно квалифицировать факты и обстоятельства, возникающие при осуществлении предпринимательской деятельности;

- сформировать способность правильно и полно отражать результаты профессиональной деятельности в юридической и иной документации, давать квалифицированные юридические заключения и консультации при осуществлении предпринимательской деятельности, а также в сфере земельно-имущественных отношений и агробизнеса.
1.ВИДЫ САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ РАБОТЫ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО ДИСЦИПЛИНЕ «ПРАВОВОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ МЕЖДУНАРОДНЫХ КОММЕРЧЕСКИХ КОНТРАКТОВ»
	 №

п/п
	Темы дисциплины
	Виды самостоятельной работы


	1
	Тема 1. Понятие и правовое регулирование международных коммерческих контрактов.
 
	1. Подготовка к устному опросу
2. Компетентностно-ориентированная задача (ситуационная)
3. Тест
4. Подготовка реферата

	2
	Тема 2. Материально-правовое регулирование
международных коммерческих контрактов.

	1. Подготовка к устному опросу
2. Компетентностно-ориентированная задача (ситуационная)
3. Тест
4. Подготовка реферата

	3
	Тема 3. Содержание и структура международного коммерческого контракта. 


	1. Подготовка к устному опросу
2. Компетентностно-ориентированная задача (подготовка проекта документа)
3. Тест
4. Подготовка реферата

	4
	Тема 4. Коллизионное регулирование международных коммерческих контрактов.

	1.  Подготовка к устному опросу
2. Компетентностно-ориентированная задача (подготовка проекта документа)
3. Тест
4.  Подготовка реферата

	5
	Тема 5. Международные торговые обычаи и обыкновения как регуляторы международных коммерческих кон​трактов.


	1. Подготовка к устному опросу
2. Компетентностно-ориентированная задача (ситуационная)
3. Тест
4. Подготовка реферата

	6
	Тема 6. Договор международной купли-продажи товаров как вид международного коммерческого контракта.

	1. Подготовка к устному опросу
2. Компетентностно-ориентированная задача (подготовка проекта документа)
3. Тест
4. Подготовка реферата

	Подготовка к зачету



2. ЗАДАНИЯ ДЛЯ САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ РАБОТЫ

Тема 1. Понятие и правовое регулирование международных коммерческих контрактов
1. Подготовка к устному опросу
Вопросы для подготовки:
Понятие международного коммерческого контракта.

Соотношение терминов «внешнеэкономическая сделка», «внешнеторговая сделка», «международный коммерческий контракт».
Содержание термина «коммерческое предприятие стороны» в международных договорах и российском законодательстве.
Основные и факультативные признаки международного коммерческого контракта

Особенности правового регулирования между​народных коммерческих контрактов. 
Взаимодействие материально-правового и коллизионного  способов при регулировании международных коммерческих контрактов.
2. Компетентностно-ориентированная задача (ситуационная)
Задача 1. На одной из научных конференций одни участники конференции высказывали точку зрения о том, что под международными коммерческими сделками следует понимать сделки, в которых, по меньшей мере, одна из сторон является иностранным лицом (иностранным гражданином или иностранным юридическим лицом), то есть наличие в сделке иностранного контрагента. Такие сделки имеют своим содержанием ввоз товаров из-за границы или вывоз товаров за границу (купля-продажа импортных товаров или экспортных товаров). Другие полагали, что к международным коммерческим сделкам относятся, прежде всего, такие сделки, которые заключаются между организациями, имеющими коммерческие предприятия на территории различных государств, а также их деятельность носит предпринимательский характер. 
Проанализируйте указанные точки зрения и обоснуйте свою позицию по данному вопросу.

3. Тесты
Договор заключен между российским юридическим лицом и иностранной фирмой, на осуществление рыболовного промысла в исключительной экономической зоне иностранного государства: 

- договор нельзя отнести к числу международных коммерческих контрактов
для признания договора международным коммерческим контрактом необходимы еще некоторые условия

договор можно отнести к числу международных коммерческих контрактов 
все вышеперечисленное неверно
4. Подготовка реферата 

Темы рефератов:

Дискуссионность понятия «международный коммерческий контракт» в теории современного международного частного права
Термин «место нахождения коммерческого предприятия стороны» (place of business) в отечественной доктрине и арбитражной практике 

Соотношение понятий «трансграничный коммерческий контракт», «трансграничная сделка», «внешнеторговая сделка»

Место и роль норм негосударственного регу​лирования (lex mercatoria) в регулировании между​народных коммерческих контрактов

Тема 2. Материально-правовое регулирование международных коммерческих контрактов 
1. Подготовка к устному опросу
Вопросы для подготовки: 

Роль международного договора в регулировании международных коммерческих контрактов 
Международные договоры, содержащие материально-правовые нормы, направленные на регулирование международных коммерческих контрак​тов 

Влияние актов о международных экономических санкциях на регламентацию международных коммерческих контрактов
Международные организации, занимающиеся вопросами унификации норм в сфере  трансграничных коммерческих отношений (ЮНКТАД, ЮНСИТРАЛ, Международная торговая палата). Регулирование международных торговых отношений в рамках ВТО. 
Международные до​говоры, определяющие правовые основы международных коммерческих контрактов: торговые договоры, соглашения об экономическом, торговом и научно-техническом сотрудничестве, соглашения о товарообороте и пла​тежах, товарные соглашения.
2. Компетентностно-ориентированная задача (ситуационная)
Задача 1. Между российской организацией (покупатель) и итальянской компанией (поставщик), был заключен договор поставки, согласно которому поставщик обязался передать в собственность покупателя медицинское оборудование. Товар должен был быть поставлен в период с 06.06.2018 по 04.08.2018.  Однако поставщик нарушил срок поставки оборудования на 63 дня, сославшись на чрезвычайные обстоятельства (форс-мажор), вызванные введением экономических санкций странами ЕС и США против Российской Федерации.  В связи с нарушением предусмотренных договором сроков поставки товара, покупатель обратился с иском о взыскании неустойки в арбитражный суд РФ. 

Является ли введение экономических санкций основанием для освобождения поставщика от обязанности поставить оборудование в срок, установленный договором? Приведите правовую аргументацию решения задачи.
Задача 2. Российская организация (продавец) и английская фирма (покупатель) заключили контракт на поставку оборудования. Английская фирма нарушила договорные обязательства, частично не оплатив поставленный товар, как следствие, между сторонами возник спор, который был передан в Арбитражный суд МТП. В контракте содержалась оговорка о применении к отношениям сторон материального права Российской Федерации. Арбитры в решении указали, что отношения сторон регулируются Венской конвенцией 1980 г., являющейся составной частью правовой системы РФ, и субсидиарно — российским гражданским законодательством. Основанием для такого решения послужили ч. 4 ст. 15 Конституции РФ, п. 2 ст. 7 ГК РФ и п. 1, «b», ст. 1 Венской конвенции. При этом было учтено, что местонахождением коммерческого предприятия одной из сторон контракта является государство, не участвующее в Венской Конвенции 1980 г. В соответствии со ст. 9 Венской конвенции при вынесении решения арбитрами была принята во внимание практика, которую стороны установили в своих взаимоотношениях.
Следует ли согласиться с мнением арбитров? Требуется ли для установления применимости Венской конвенции, чтобы стороны специально указывали на действие Конвенции в составе выбранного ими права, либо достаточно того, что они в общем виде установили применение к своему договору права Договаривающегося государства?
3. Тесты
Международные договоры, регламентирующие международные коммерческие отношения:

- универсальные и региональные

- вещные и личные

- гибкие и жесткие

- облигаторные и алигаторные

4. Подготовка реферата 

Темы рефератов:

Межгосударственные организации, созданные в соответствии с международными соглашениями,  регламентирующими торговлю определенным видом товаров.

Экономические сообщества регионального уровня. 

Акты, принимаемые Комиссией ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ).

Проблемы участия России в ВТО: последствия и перспективы. 
Двусторонние договоры РФ о торгово-экономическом сотрудничестве.
Тема 3. Содержание и структура международного коммерческого контракта
1. Подготовка к устному опросу
Вопросы для подготовки: 

Требования к форме и порядок заключения международных коммерческих контрактов. 
Реквизиты международных коммерческих контрактов: определение сторон, предмет контракта, цена товара и условия платежа, сроки поставки товара, условия расчетов, тара, упаковка, маркировка товара, условие о качестве товара, гарантии исполнения контракта, ответ​ственность сторон контракта за его исполнение или ненадлежащее испол​нение, страхование товара, порядок разрешения споров и применимое пра​во 

Оговорки в международном ком​мерческом контракте: оговорка о применимом праве, валютные оговорки и иные формы страхования валютных рисков, форс-мажорная оговорка, арбитражная оговорка.

2. Компетентностно-ориентированная задача (подготовка проекта документа)
Задача 1. В договор международной купли-продажи, заключенный между российской организацией (покупатель) и американской компанией (продавец), по желанию американской стороны была включена оговорка об обязанности покупателя соблюдать экспортные ограничения, установленные законодательством США, а именно, не перепродавать товар в третью страну, в отношении которой законодательством США введены такие ограничения. 
Какой характер носят такие оговорки? Может ли нарушение указанного положения договора служить основой для обращения в суд или арбитраж, и будут ли эти требования поддерживаться отечественным судом или арбитражем? Составьте оговорку, включенную в контракт об обязанности покупателя соблюдать экспортные ограничения.

Задача 2. Составьте проект договора международной купли-продажи подшипников (российская организация – продавец, иностранная фирма – покупатель) на условиях ExW, с обязательным учетом требований применимого права, в частности, Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г., Инкотермс-2020, Принципов международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). В проект договора включите разделы: предмет договора, условия поставки товара, обязательства сторон, цена товара, валюта цены и платежа, условия платежа, ответственность сторон, применимое право, порядок разрешения споров, заключительные положения.
3. Тесты
В заключительных положениях международного коммерческого контракта необходимо указать: 

- дату вступления контракта в силу

- условие о применимом праве

- условие о порядке рассмотрения спора

- условие о расчетах
4. Подготовка реферата 

Темы рефератов:

Юридическое значение даты и места заключения контракта.

Полномочие представителя иностранной коммерческой организации на подписание внешнеторгового контракта.

Способы определения товара во внешнеторговом контракте: спецификация товара, назначение товара, спецификация поставки.

Тема 4. Коллизионное регулирование международных коммерческих контрактов 
1. Подготовка к устному опросу
Вопросы для подготовки: 

Национальные и зарубежные источники, содержащие коллизионные нормы, направленные на регулирова​ние международных коммерческих контрактов 

Международные договоры, содержащие коллизионные нормы, направленные на регулирование международных коммерческих контрак​тов

Автономия воли как основной способ выбора права по международным коммерческим контрактам 

Форма и пределы выражения воли сторон

Критерий «характерного исполнения» как основополагающий подход в регулировании трансграничных контрактов 
Применение права страны, с которой договор «наиболее тесно связан»
Коллизионные вопросы формы международных коммерческих контрактов.

2. Компетентностно-ориентированная задача (подготовка проекта документа)
Задача 1. Юридический советник продавца во внешнеторговый контракт, заключенный между российской организацией и иностранной фирмой включил положение о выборе применимого права следующего содержания: «К правам и обязанностям сторон, вытекающим из настоящего договора, в субсидиарном порядке применяются законодательство Российской Федерации и нормы международного частного права, в частности Венская конвенция ООН о договоре международной купли-продажи товаров 1980 г., а также ИНКОТЕРМС-2020». 
Корректна ли данная формулировка с точки зрения международного частного права? Сформулируйте свой вариант соглашения о применимом праве.
3. Тесты
Стороной, которая осуществляет исполнение, имеющее решающее значение для содержания договора, признается сторона, являющаяся в договоре купли-продажи: 

- покупателем

- продавцом

- перевозчиком

- посредником.
4. Подготовка реферата 

Темы рефератов:

История создания и развития автономия воли сторон.

Форма выражения воли сторон: прямо выражен​ная воля, молчаливо выраженная воля и предполагаемая (гипотетическая) воля. 

 История и причины утверждения закона наиболее тесной связи в междуна​родной практике. 

Роль закона наиболее тесной связи как гибкого коллизионного инструмента, способного решать современные проблемы.

Тема 5. Международные торговые обычаи и обыкновения как регуляторы международных коммерческих кон​трактов 
1. Подготовка к устному опросу
Вопросы для подготовки: 

Роль обычаев в регламентации международных коммерческих контрактов

 Понятие обычаев международной торговли

Понятие и содержание lex mercatoria

Международный торговый обычай в качестве источника современного lex mercatoria 

История создания, общая характеристика и юридическая природа Принципов международных коммерческих договоров УНИДРУА.
Применение Принципов международных коммерческих договоров УНИДРУА в практике международных коммерческих контрактов.
Применение Принципов УНИДРУА в международном коммерческом арбитраже. 
Акты неофициальной кодификации международных торговых обычаев
2. Компетентностно-ориентированная задача (ситуационная)
Задача 1. Английская фирма и американская компания заключили контракт на поставку оборудования. Американская компания нарушила договорные обязательства, между сторонами возник спор, который был передан в Арбитражный суд МТП. Арбитры  выяснили, что в контракте содержалась отсылка к принципам естественного права. По мнению, одной из сторон под указанными принципами следует понимать принципы английского права. Другая сторона считала, что отсылка к принципам естественного права означает отсылку к принципам, разработанным на международном уровне, имеющим одинаковое значение для обеих сторон. 

Какую позицию может занять Арбитражный суд МТП по указанному вопросу в данной ситуации?  Возможно ли в данном случае применение Принципов международных коммерческих контрактов (Принципы УНИДРУА)? Оцените ситуацию и приведите правовую аргументацию решения в соответствии с доктриной международного частного права и нормами международного законодательства.
Задача 2. В договоре международной купли-продажи товаров стороны указали, что споры между ними подлежат разрешению на основе общих принципов права lex mercatoria, и все условия, не предусмотренные договором, регулируются законодательством Германии и России. По мнению международного коммерческого арбитража, последнее положение означает, что сторонами не осуществлен выбор права конкретного государства. В такой ситуации арбитраж счел достаточным использование общих принципов торгового права, получивших отражение в Принципах международных коммерческих договоров УНИДРУА и условий договора, заключенного сторонами, и при разрешении спора руководствовался Принципами УНИДРУА и условиями договора.
Был ли сторонами осуществлен выбор национального права? Вправе ли международный коммерческий арбитраж применять lex mercatoria при разрешении спора? Вправе ли государственные суды применять lex mercatoria? Приведите примеры решений, вынесенных международными коммерческими арбитражами с применением положений Принципов международных коммерческих договоров УНИДРУА.
Задача 3. Российская организация (продавец) заключила договор международной купли-продажи товаров с фирмой, осуществляющей коммерческую деятельность в Испании (покупатель). В п. 8.9 договора записано, что документы сторон (за исключением бухгалтерской документации), оформленные надлежащим образом и передаваемые друг другу посредством факса, признаются имеющими юридическую силу. Однако единственным способом делового общения между сторонами была электронная переписка, которая была представлена ими суду. Содержание  переписки свидетельствует о том, что это средство электронной связи использовалось не только для согласования всех относящихся к сделке вопросов коммерческого характера, но и оперативно-технического – осуществления перевалки груза в порту, организации его хранения и последующей отправки груза по назначению, но и для пересылки подготовленных текстов договора, относящихся к ним документов, а также для выставления ответчику счетов за услуги, оказанные ему истцом. Таким образом, сделка оформлялась и реализовывалась от начала до конца с использованием электронной переписки. Продавцом были исполнены все обязательства, груз в полном объеме доставлен получателю. Покупатель не выполнил условия договора. Российская сторона обратилась в МКАС при ТПП РФ с иском к испанской фирме. Ответчик не признал юридическую силу представленной истцом электронной переписки, указав, что договор не предусматривает, что электронная переписка имеет юридическую силу; получение всех писем, а также проектов договора происходило не с электронных адресов, указанных в п. 9 договора; предъявленная истцом электронная переписка не была удостоверена нотариусом до обращения в суд. В связи с изложенным ответчик делает вывод, что вышеуказанная переписка не является относимым и допустимым доказательством. 
Можно ли признать приведенную ответчиком аргументацию убедительной?  Можно ли утверждать, что между сторонами сложилась определенная деловая практика, имеющая юридическую силу договорного условия, при условии, что одна сторона делового сотрудничества обращается к другой стороне для решения каких-либо вопросов, в чем заинтересованы обе стороны, или же направляет ей на согласование какой-нибудь документ, используя определенные средства связи, а адресат отвечает адресанту, прибегая к тому же самому способу.  При этом использование сторонами данного средства связи имеет место в течение всего периода их сотрудничества.
3. Тесты
Lex mercatoria – это:

- Кодекс МЧП Франции

- теория, посвященная развитию источников МЧП

- правила, регулирующие международные коммерческие отношения

- источник римского частного права

4. Подготовка реферата 

Подготовка реферата 

Темы рефератов:

Соотношение положений Принципов международных коммерческих договоров и Европейских принципов контрактного права. 

История создания Европейских принципов контрактного права.

Восполнение пробелов Венской конвенции 1980 г. с помощью Принципов международных коммерческих договоров УНИДРУА 2016 г.
Тема 6. Договор международной купли-продажи товаров как вид международного коммерческого контракта 
1. Подготовка к устному опросу
Вопросы для подготовки: 

Понятие, стадии и виды унификации права 
международной торговли

Международные договоры, направленные на унифика​цию материально-правовых норм, регулирующих до​говор международной купли-продажи

Конвенция ООН о договорах меж​дународной купли-продажи товаров 1980 г.: сфера применения, толкование, восполнение пробелов

Права и обязанности, ответственность  сторон по договору международной купли-продажи товаров в соответствии с Венской конвенцией 1980 г.

Использование в договоре международной купли-продажи товаров принятых в международном обороте торговых терминов ИНКОТЕРМС

Инкотермс-2020: структура и общая характеристика документа.

2. Компетентностно-ориентированная задача (подготовка проекта документа)
Задача 1. Составьте проект договора международной купли-продажи зерна (российская организация – продавец, иностранная фирма – покупатель), содержащего оговорку о применимом праве; оговорку о форс-мажоре; валютную оговорку; оговорку о порядке разрешения споров. Составьте сравнительную таблицу понимание обстоятельств, относимых к числу форс-мажорных, согласно Венской конвенции о договорах международной куплипродажи товаров 1980 г., Принципам международных коммерческих договоров УНИДРУА 2016 г., Оговорке МТП о форс-мажоре (Публикации МТП № 650) с подходом, сложившимся в судебной практике Российской Федерации.
Задача 2. Итальянская фирма и российская организация заключили договор купли-продажи томатов. Однако вместо томатов итальянская фирма поставила оливки. Российская организация приняла товар и не направила сообщение о несоответствии товара условиям договора. Однако в ходе реализации оливок, выяснилось, что их качество неудовлетворительно и реализовать товар не представилось возможным. Российская сторона направила претензию итальянской стороне о замене товара. Оговорка о применимом праве в контракте отсутствовала. Итальянская фирма с претензией российской организации не согласилась. В соответствии с арбитражной оговоркой российская сторона обратилась в МКАС при ТПП РФ с иском к итальянской фирме.

Укажите схематично, каким образом арбитр к данному спорному правоотношению будет применять материальный и коллизионный способы регулирования. Решите спор.

3. Тесты
В соответствии с Венской конвенцией  «О договорах международной купли-продажи товаров» 1980 г. расторжение договора международной купли-продажи товаров:

- допускается по решению юридического лица

- допускается в случае существенного нарушения договора одной из сторон

- допускается по уважительным причинам

 - не допускается

4. Подготовка реферата 

Подготовка реферата 

Темы рефератов:

Инкотермс: понятие, правовая природа, история развития. 
Значение Инкотермс для регулирования внешнеторговых операций.

Инкотермс-2020: структура и общая характеристика документа.

Практические вопросы применения ИНКОТЕРМС 2020 в практике МКАС при ТПП РФ.
Проблемы применения Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. в практике МКАС при ТПП РФ.
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